Myyntivimma -valmenn
moduulien sisallot

‘



Perusmyyjasta

Toisto, rutiinit, mista haluat olla
Asiakaspolku, asiakkaan hyvaksynnan
ansaitseminen, aito halu auttaa asiakasta
(vastuullisuus)

Moduuli 3 / Sosiaalinen myynti ja verkostot
Henkilobrandi / Asiantuntijabrandi

Tulevaisuuden myyntitaidot, verkostoitumistaidot
Oman osaamisen jakaaminen, suosittelut
LinkedIn-tyopaja

Kiita ja kannusta

Muutokset moduulien ohjelmaan mahdollisia V
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