
Te e  o s t a m is e s t a  
a s ia kka a lle s i 
h e lp p o a

Te rve tu lo a  ve rko s to itu m a a n  ja  
ku u le m a a n  ta rke m m in  p k- yrittä jille  
su u n n a tu s ta  tu o tte is tu sva lm e n n u kse s ta !

Va lm e n n u kse n  to te u tta va t

xa m k.fi/ m y y n t iv im m a



Asiakkaalle lisäarvoa ja helppoa 
ostamista – Tule mukaan Myyntivimman 
valmennuksiin!

•  Tuotteistusvalmennus starttaa verkossa 
15.1.2024

•  Myyntivalmennuksen kick off 11.2.2025

•  Valmennukset toteutetaan joustavasti ja ne ovat 
maksuttomia. 

•  Ne on suunnattu eteläsavolaisille yksinyrittäjille 
sekä pk- ja mikroyrityksille ja niiden 
henkilökunnalle (ei toimialarajoitusta)

b it .ly / m y y n t iv im m a

Ilm o it t a u d u  m u ka a n :

Tu o tte is tu sva lm e n n u kse n  to te u tta va t

Lu e  lis ä ä :
xa m k.fi/ m y y n t iv im m a



Os t a m in e n  a s ia kka a lle  h e lp o ks i
Tu o tte is tu sva lm e n n u s 15 .1.- 16 .4 .2025

● Va lm e n n u ks e n  t a v o it t e e n a  o n  a u tta a  yrityks iä  

○ se lke yttä m ä ä n  tu o tte is tu kse n  va ih e ita

○ ym m ä rtä m ä ä n  m a rkkin o id e n  va a tim u ks ia  ja

○ te ke m ä ä n  kä ytä n n ö n lä h e is iä  p ä ä tö ks iä  
tu o tte id e n  ta i p a lve lu id e n  ke h ittä m ise ks i.

● Va lm e n n u s  ko o s tu u  ku u d e s ta  m o d u u lis ta :

○ Mo d u u li 1: Sta rtti tu o tte is tu sp ro se ss iin

○ Mo d u u li 2: As ia kka a t, tu o te  ja  p ika - a n a lyys i

○ Mo d u u li 3 : Tu o ta n to  ja  to im itu s

○ Mo d u u li 4 : La ske n ta

○ Mo d u u li 5 : Myyn ti ja  m a rkkin o in ti

○ Mo d u u li 6 : Jä lkim a rkkin o in ti



Va lm e n n u ks e n  ku lku  m o d u u le it t a in

● Osa llis tu ja t tu tu s tu va t 
tu o tte is tu sp ro se ss in  
va ih e is iin  ja  d ig ita a lise e n  
tu o tte is tu sa lu s ta a n .

● Jo ka in e n  m ä ä ritte le e  
tu o tte is tu sp ro je ktin sa  
ta vo itte e t.

St a rt t i As ia kka a t , t u o t e  ja  p ika -
a n a ly y s i Tu o t a n t o  ja  t o im it u s My y n t i ja  

m a rkk in o in t i J ä lk im a rkk in o in t i

● Osa llis tu ja t lu o va t a s ia ka sp ro fiilit 
ja  a rvio iva t tu o tte e n sa  ta i 
p a lve lu n sa  va lm iu sa s te e n .

● Ve rta is ryh m ä t a n ta va t 
p a la u te tta  a s ia ka sp ro fiile is ta  ja  
tu o te a n a lyys is tä .

● Osa llis tu ja t su u n n itte le va t 
tu o ta n to -  ja  to im itu sp ro se ss in  
se kä  a rvio iva t u lko is ta m is -
m a h d o llisu u ks ia .

● Ke skitytä ä n  la a d u n va rm is tu kse e n  
ja  to im itu sp ro se ss ie n  
o p tim o in tiin .

● Osa llis tu ja t ke h ittä vä t 
m yyn ti-  ja  m a rkkin o in ti-
s tra te g ia t.

● Ryh m ä työ ssä  a n a lyso id a a n  
m a rkkin o in tika n a vie n  
to im ivu u tta  ja  vie s tie n  
ko h d e n ta m is ta .

● Su u n n ite lla a n  a s ia ka s -
p a lve lu -  ja  jä lkim a rkkin o in ti-
p ro se ss it, ku te n  h u o lto  ja  
a s ia ka sp a la u te .

● Va lm e n n u s  h u ip e n tu u  
lo p p u e s itte lyih in , jo is sa  
o sa llis tu ja t sa a va t 
ve rta isp a la u te tta .

● Alo ite ta a n  a lu s ta va t 
ku s ta n n u s -  ja  ka n n a t-
ta vu u s la ske lm a t tu o tte is -
te tta va n  tu o tte e n  ta i 
p a lve lu n  o sa lta .
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● Arvio id a a n  a s ia ka s ryh m ie n  
ka n n a tta vu u tta  ja  m ä ä rite tä ä n  
tu o tte id e n  ta i p a lve lu id e n  
ku s ta n n u s ra ke n n e .

● La ske ta a n  tu o ta n n o n  ja  to im itu s -
p ro se ss in  ku s ta n n u kse t ja  a rvio id a a n  
u lko is ta m ise n  ta lo u d e llise t va iku tu kse t.

● Myyn n in  ja  m a rkkin o in n in  
ku lu je n  la ske m in e n  ja  
n ä id e n  va iku tu s te n  
a rvio in ti tu o tte is tu kse n  
ko ko n a iska n n a tta vu u te e n .

● Ko o ta a n  ka ikki la ske lm a t 
lo p u llise ks i ka n n a tta vu u s-
a n a lyys iks i, jo ka  a n ta a  
ko ko n a isku va n  p ro je ktin  
ta lo u d e llis is ta  
va iku tu ks is ta .

La s ke n t a

t i 10 .12.20 24  
k lo  9 - 11.30

ke  15 .1.20 25  
k lo  9 - 10 .30

t o  30 .1.20 25
k lo  9 - 11.30

ke  5 .2.20 25
k lo  14 - 16

ke  19 .2.20 25
k lo  9 - 11.30

t i 25 .2.20 25
k lo  14 - 16

ke  19 .3 .20 25
k lo  9 - 11.30

ke  26 .3 .20 25
k lo  14 - 16

t i 8 .4 .20 25
k lo  9 - 11.30

ke  16 .4 .20 25
k lo  14 - 16



Ty ö s ke n t e ly t a v a t

● Jo ka in e n  m o d u u li a lka a  y h t e is e llä  a lo it u s lu e n n o lla  
(live n ä  Min d h ive n  to im is to lla : Ma a h e rra n ka tu  22, 
Mikke li) .

● Mo d u u lin  to in e n  ta p a a m in e n  o n  
k lin ikka t y y p p in e n , jo h o n  h a lu kka a t vo iva t 
o sa llis tu a  ve rko ssa . Siin ä  kä yd ä ä n  lä p i 
a lo itu s lu e n n o n  ke ske ise t s is ä llö t ja  syve n n e tä ä n  
o sa a m is ta

● Ta p a a m is te n  vä lillä  o sa llis tu ja t tä yttä vä t 
its e n ä is e s ti t u o t t e is t a m is e n  t y ö k ir ja a  
tu o tte is tu sa lu s ta lla
○ Va lm e n ta ja  ko m m e n to i työ kirja a  ja  a n ta a  

p a la u te tta  a lu s ta lla

● Va lm e n n u kse e n  vo i o sa llis tu a  s a m a s ta  yritykse s tä  
u s e a m p i h e n k ilö
○ Alu s ta lle  m a h d o llis ta  ku tsu a  viis i kä yttä jä ä  

s a m a n  työ kirja n  p a riin



Ty ö s ke n t e ly t a v a t

● Jo ka in e n  o s io  m u o d u s tu u  lä h ita p a a m ise s ta  
Mikke lis s ä  ja  klin ikka tyyp p ise s tä  
ve rkko ta p a a m ise s ta

● klin ikka tyyp p is e s s ä  ve rkko ta p a a m ise s sa  kä yd ä ä n  
lä p i lä h ita p a a m ise n  ke ske ise t s is ä llö t ja  
syve n n e tä ä n  o sa a m is ta

● Ta p a a m is te n  vä lillä  o sa llis tu ja t tä yttä vä t 
its e n ä is e s ti t u o t t e is t a m is e n  t y ö k ir ja a  
tu o tte is tu sa lu s ta lla
○ Va lm e n ta ja  ko m m e n to i työ kirja a  ja  a n ta a  

p a la u te tta  a lu s ta lla

● Va lm e n n u kse e n  vo i o sa llis tu a  s a m a s ta  yritykse s tä  
u s e a m p i h e n k ilö



En t ä J o s  - a lu s t a  v a lm e n n u ks e n  t u ke n a



Tu o t t e is t a m is e n  v a lm e n n u s

Ilm a n  tu o tte is ta m is ta  h yvä kin  tu o te  
o n  va ike a  m yytä vä



Ke s ke is e t  ky s y m y ks e t  
t u o t t e is t a m is e s s a

● On ko  tu o tte e lle / p a lve lu lle  o s ta jia ?

● Ku in ka  va lm is  tu o te / p a lve lu  o n  
m a rkkin o ille ?

● Tä rke im m ä t kysym ykse t:
○ Mih in  tu o te  o n  ta rko ite ttu ?
○ Miks i a s ia ka s  o s ta a ?
○ Hin ta , m yyn n in  p o te n tia a li, kilp a ilu tila n n e .



Tu o t t e is t a m is e n  
h y ö d y t

● Myyn tiva lm iin  tu o tte e n  va a tim u kse t

● Liike id e a n  ka u p a llis te n  
m a h d o llisu u ks ie n  a rvio in ti

● In ve s to in ti-  ja  
ka n n a tta vu u s la ske lm ie n  te ke m in e n



Tu o t t e is t a m is e n  
v a ih e e t

● Asia kka a t

● Tu o te  ja  tu o ta n to ku s ta n n u kse t

● Ma rkkin o in ti ja  m yyn ti

● Tu o ta n to , to im itu kse t ja  
jä lkito im e n p ite e t



Yh t e e n v e t o

● Tu o tte is ta m in e n  o n  ka svu n  ja  
ka u p a llis e n  m e n e s tykse n  p e ru s ta

● To im in n a n  va ih e itta in e n  su u n n itte lu  
a u tta a  o n n is tu m a a n
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