Myyntivimma

« Haluatko kannattavuutta ja kasvua?

« Panosta tuotteistus- ja myyntiosaamisesi
kehittamiseen!

* Tuotteistusvalmennus alkaa 10.12.2024 lahitapaamisella
o Mukaan ehdit viela verkossa 15.1.2025

« Myyntivalmennus kaynnistyy 11.2.2024 kickoff tilaisuudella
Afterworks

« Valmennukset ovat maksuttomia ja ne on suunnattu
etelasavolaisille yksinyrittajille seka pk- ja
mikroyrityksille ja niiden henkilokunnalle (ei
toimialarajoitusta)
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Myyntivalmennuksen hyodyt

|oydat itsellesi luontevan tavan tehda
myyntityota

opit hyodyntamaan omia vahvuuksiasi

opit myyntitaitoja, jotka perustuvat moderniin

arvopohjaiseen myyntiin
opit ymmartamaan asiakkaitasi paremmin

opit vakuuttamaan asiakkaasi ja tekemaan
tulosta

saat kayttoosi uusia helppokayttoisia myynnin

tyOkaluja ja toimintamalleja

opit ymmartamaan myyntityota ja
muotoilemaan sujuvat myyntiprosessit
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opit ymmartamaan, mista ja milla tavoin
liideja hankitaan
opit mittaamaan onnistumista ja

muodostamaan kokonaiskuvan myynnin
kehittymisesta ja tehokkuudesta

opit ajankayton hallintaa, tavoitteellisuutta ja
itsensa johtamista

saat motivaatiota ja halua kehittaa yrityksen
toimintamalleja

opit ennakoimaan ja ajattelemaan
tulevaisuuslahtoisesti.
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Myyntivalmennus

Valitse .
//tfek /tse//es,
ag = . un . . . (o] (0) . Sop;
Kaikille osallistujille yhteinen aloitusmoduuli Naisyyg, 'V
1) Kick off -seminaari & verkostoitumistilaisuus S = 3
2) Valmennus toteutetaan HowSpacessa: Kaydaan lapi osallistujien lahtotilanne ja M < 4 dUU/ia
tavoitteet & valitaan sopiva kokonaisuus tarjolla olevista moduuleista L < 5 OdUU/ia

Moduulit 1.-5. toteutetaan vuorovaikutteisella HowSpace-alustalla

y
o 5. Osallistujat voivat o
1. Henkil6kohtainen myyntity6 ja omien 2. Myyntiprosessin 3. Sosiaalinen myynti & verkostot 4. Myynnin tyokalut vaikuttaa moduulin sisaltodn Osallistumistodistus
myyntivahvuuksien tunnistaminen REACH-malli LinkedIn-paja Datan keraaminen Mahdollisia aiheita esim
Thomas-analyysi (max 50 osall.) Materiaalia, aineistoa, tehtavia Tehtavia CRM B2B vs. B2C -mvvnti. Myvnti
Pitchaus/henkil6kohtaista palautetta Tekodl : L VV L W
ekoaly ja tekoaly, Henkilékohtainen
sparraus
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Aikataulu myyntivalmennus

« Kick-off viikko 11.2.2024 Afterwork / Petri Matero

« Moduuli 1: Henkilékohtainen myyntityd, startti helmikuussa 2025,
« Moduuli 2: Myyntiprosessi

« Moduuli 3: Sosiaalinen myynti ja verkostot

* Moduuli 4: Myynnin tyokalut

« Moduuli 5: Jokeri (Sisaltd vahvistetaan myohemmin, tdman moduulin sisaltoon

osallistujilla on mahdollisuus vaikuttaa)
Voit suorittaa valitsemasi moduulit verkko-opintoina ajanjaksona helmikuusta

2025 helmikuuhun 2026. Sinulla on siis mahdollisuus opiskella nama moduulit
etayhteyksien kautta, ilman tarvetta fyysiseen lasndoloon, kyseisena aikana.
Voit suunnitella opiskelusi joustavasti tdman aikavalin puitteissa.
Valmennukseen sisaltyy myds erillisia Iahitapaamisia ja sparrausta. 50
ensimmaiselle osallistujalle tarjoamme myds henkilokohtaisen Thomas HPA:n
-analyysin.

+* | Euroopan unionin o .
o * : Elinkeino-, likenne- ja
S osarahoittama ymparistokeskus




Lisatiedot

Niko Arola, projektipaallikko 0

niko.arola@xamk.fi rg,ﬁg\
040 5380961
www.Xamk.fi/myyntivimma I

Digitaalinen talous
* Niko Arola, projektipaallikko

» Hankkeen toteuttaja: Kaakkois-Suomen ammattikorkeakoulu * Mervi Rajahonka. TKl-asiantuntija
_ * Helena Merikoski, tutkimusryhmapaallikko,
* Rahoitus: ESR+: Toimintalinja 4: Tyéllistava, osaava ja osallistava Suomi « Marika Vartiainen, lehtori
Erityistavoite 4.2: Uutta osaamista tyoelamaan. « Mia Silvenius, lehtori

» Hankkeen kokonaisbudjetti: 276 756 € , Xamkin rahoitusosuus: 55 352 €
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