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Sopivatko tuotteeni myytavaksi verkkokaupassa

Perustanko oman verkkokaupan

Tarjoanko tuotteet myyntiin kansainvaliseen verkkokauppaan
Mika on oman verkkokauppani toiminnan tarkoitus




Verkkokaupan pelisaanno

« Keskeisia sahkoisen kaupankaynnin onnistumistekijoita:

S NEAR N

Kavijamaara

Moniko ostaa (konversio)
Keskimaarainen ostos
Kate (myyntitavan muutos)
Tuleeko asiakas uudestaan



Sopiiko tuotteeni online myyntiin

« Sahkoisen kaupankaynnin vaatimukset tuotteelleni / yritykselleni:

Ainutlaatuisuus
Sailyvyys
Kilohinta
Selkeys
Toimitusehdot
Asiakaspalvelu

SROIFNFARN



Sopiiko tuotteeni online myyntiin

» Sahkoisen kaupankaynnin vaatimukset tuotteelleni / yritykselleni:

TUNNE B2C ASIAKKAASI!

Lilkenne online -sivuille
Hakukoneoptimointi
Hakukonemarkkinointi
Sosiaalinen media
Suora kontaktointi

NSAINES



Vaihtoehdot online -bisnhekseen

 Oma verkkokauppa vs. erikoisverkkokauppa vs. kansainvalinen
online -alusta

Ratkaisevat erot

1. Tuotteen ainutlaatuisuus
2. Tuotteet tunnettuus

3. Fanijoukko, bloggarit

4. Kuluttajan luottamus

5. Palaute / palvelu




Vaihtoehdot online -bisnhekseen

 Oma verkkokauppa vs. erikoisverkkokauppa vs. kansainvalinen

online -alusta
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Olemme kumppaninne
elintarvikealan
kasvussa ja
kansainvalistymisessa



Tarjoamme liikketoiminnan kehittamisen ja elintarvikeviennin
asiantuntijapalveluita alan yrityksille ja organisaatioillle.

Olemme edistaneet elintarvikealan kansainvalistymista
Jo vuodesta 2010.

93%

5 asiantuntijaa. Projektinjohtaja

Toimiala Vi 500 21 kansallisessa asiakkaisﬁamme
. ; tai EU- on ollut
tﬁ”tem‘{stal‘. k.OES“'t‘?'t“a.. kehittamis- tyytyvaisia
yhteensa yli aslakasyritysta. orojektissa palveluihimme.
30 vuotta. (Asiakastutkimus

1997 - 2021, So18)
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Emme opeta.
Annamme uuden
ajattelun evaita

Fennopromo Oy
+ 368 40 833 772
Temppelikatu 8,
00100 Helsinki
info@fennopromo.fi
www.fennopromo.fi
Facebook
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https://www.fennopromo.fi/
https://www.facebook.com/fennopromo
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