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Win-win-tilanne
Kun yhteistyö toimii, kalastusoppaiden ja 
majoitus- ja ravitsemuspalveluja 
tuottavien yritysten välinen yhteistyö 
hyödyttää molempia osapuolia.

• Kalastusoppaat tuovat asiakkaita 
majoituspalveluja tuottaville yrityksille 
ja usein kysynnän kannalta hiljaisina 
vuodenaikoina.

• Majoituspalvelut tarjoavat asiakkailleen 
mahdollisuutta opastettuun 
kalastukseen.

• Kalastusoppaat käyttävät asiakkaansa 
ravintolassa syömässä.

• Retkilounas nuotion äärellä on 
erinomainen vaihtoehto, mutta sateella 
ruokailu sisätiloissa ja mahdollisuus 
WC-käyntiin vie voiton. 

• Laituri lisää paikan käytettävyyttä ja 
kiinnostavuutta.



Pitäisikö
yhteistyö
hinnoitella?
• Molemmat osapuolet hyötyvät

majoitus- ja ravintolapalvelutarjoajien
ja kalastusoppaiden yhteistyöstä, 
mutta onko hyöty saman arvoista?

• Yritysten välisessä yhteistyössä on 
tavallista, että asiakkaitta tuovalle
osapuolelle maksetaan provisio.

• Käyttävätkö kalastusoppaat ja 
yritykset provisioita?

• Provisiosta on hyvä sopia etukäteen.

• Mikä on sopiva provisio?



Uusia yhteistyökuvioita

• Kaikki majoituspaikat eivät sijaitse
laskettelurinteen tai upean latuverkoston
vieressä. Talvi on monelle kalastusoppaalle
ja majoitusyrittäjälle hiljainen sesonki.

• Mitä enemmän majoituspaikan lähistöltä
löytyy eri aktiviteetteja, sitä kiinnostavampi
kohde se on.

• Voisiko kysyntää kasvattaa
kalastuspalveluilla?

• Hinnoittelun täytyy olla houkutteleva, mutta
oppaankin on tienattava. Miten se tehdään?



Uusia 
yhteistyökuvioita
• Aina ei kannata tarjota samaa palvelua 

kuin aina ennenkin tai mitä kaikki 
kilpailijatkin tarjoavat.

• Kalastusopas ja majoitusyrittäjä voivat 
yhdessä ideoida, mitä uusia palveluja 
he voisivat asiakkailleen tarjota.

• Palvelut, uudetkin, kannattaa rakentaa 
omien vahvuuksien pohjalta.

• Olisiko yhteistyö niin vahvalla pohjalla, 
että majoitusyrittäjä ja kalastusopas 
voisivat hakea yhdessä hanketukea?



Kysymyksiä?

KIITOS!
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